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Busca la SAGARPA simplificar la entrega de recursos para el campo
Fanny Itzel Prado

La Imagen Agropecuaria Núm. 1 Domingo 21 de marzo del 2010

La SAGARPA trabaja en la simplificación de
programas para el agro, con lo cual el número de
éstos se reducirá de ocho a seis, así como en
agilizar la entrega de recursos y disminuir el
costo de hacerlos llegar al productor; además
revisará el funcionamiento de los sistemas
producto en el seno del Consejo Mexicano para
el Desarrollo Rural Sustentable (CMDRS).

En el marco de una reunión con integrantes del
Congreso Agrario Permanente (CAP), el titular de
la Secretaría de Agricultura, Ganadería,
Desarrollo Rural, Pesca y Alimentación
(SAGARPA), Francisco Mayorga Castañeda,
resaltó que el Gobierno Federal plantea una
mejora regulatoria y se trata de que
“simplifiquemos al máximo los trámites, los
costos, precisamente de accesar a los recursos
públicos”.

Ahí, frente a los dirigentes de organizaciones del
sector social, el funcionario federal expuso que el
objetivo es prevenir el estancamiento de
recursos y diseñar políticas públicas para
beneficiar al campo mexicano, por lo que ya se
acordó con la Asociación Mexicana de
Secretarios de Desarrollo Agropecuario (AMSDA)
modificar el concepto pari passu, que ha limitado
la entrega de éstos en los Estados, y se propuso

que para el 2010 el dinero que aporte la
Federación o los Gobiernos Estatales se ejerza
conforme se vaya canalizando.

Recordó que durante la administración del Ing.
Alberto Cárdenas, ex secretario de Agricultura,
había más de cincuenta programas y se
redujeron a ocho. Sin embargo, confió en que a
través de la mejora regulatoria se puede reducir
hasta seis, propuesta que se planteará ante el
CMDRS.
En la mesa de trabajo se habló de revisar,
renovar y analizar la representatividad y
legitimación de los sistemas producto, además
de mejorar y depurar las Fundaciones Produce,
los Comités de Sanidad Vegetal, Animal y
Acuícola.

El secretario de Agricultura propuso trabajar con
el CMDRS sobre un sistema de evaluación para la
transparencia del Fondo de Fomento
Agropecuario Estatales (Fofaes) y en los Consejos
Estatales de Desarrollo Rural Sustentable, con el
objetivo de calificar el modo de operación en los
Estados.

Ante los integrantes del CAP se comprometió a
gestionar una reunión con el presidente, Felipe
Calderón, y los titulares de las secretarías de
Economía, de la Reforma Agraria, SEMARNAT,
SEDESOL y las instituciones de financiamiento
como FIRA y Financiera Rural, para presentar
proyectos productivos, así como informar sobre
el trabajo que realizan las organizaciones “en
zonas conflictivas del medio rural.

Para concluir, dijo que mantendrá una agenda
para revisar y atender las necesidades del CAP, y
se sumará el trabajo del Gobierno Federal y de
los Estados.



P á g i n a | 3

Boletín Pecanero Instrumento de difusión
Año1 N° 19 1 de abril del 2010

COMITÉ NACIONAL DEL SISTEMA PRODUCTO NUEZ

Es necesario facilitar el acceso de crédito a pequeños y medianos productores: FIRA
Vicerversa

18 de marzo del l 2010

A pesar de que el crédito al sector rural
se ha incrementado en 58 por ciento de
2006 a 2009, al pasar de 76 mil a 120 mil
millones de pesos, es necesario
desarrollar políticas que permitan un
sistema financiero rural completo que
facilite el acceso de crédito a los
pequeños y medianos productores,
reconoció el director de los Fideicomisos
Instituidos en Relación con la Agricultura
(FIRA), Rodrigo Sánchez Mújica.
En el marco de la Reunión
Latinoamericana sobre Financiamiento
Agrícola y Rural, dijo que ningún tipo de
financiamiento será suficiente si no va
acompañado con la asistencia técnica y
capacitación de los productores.
Una de los principales limitantes para la
obtención del crédito es que los propios
productores desconocen los mecanismos
para obtenerlo; en este sentido el
director de FIRA informó que la
estrategia de la institución contempla,
además de la organización, la
compactación de unidades de producción
para que tengan una escala que les
permita tener costos más bajos, mayor
productividad y un excedente que les
respalde para acceder al crédito.
Señaló que el financiamiento no es la
única solución para el desarrollo rural; sin
embargo, representa una parte
importante para lograrlo.
Para el director de FIRA se debe trabajar
en la diversificación de la actividad
productiva, acompañamiento técnico de
los productores, fomento a las
actividades productivas, la conservación
de los recursos naturales y el acceso a un
mercado de proveedores de insumos de

calidad; así como servicios de seguros y
otras formas de administrar riesgos.
Sánchez Mújica reconoció que
corresponde al Estado resolver el
problema de crédito a través de la Banca
de Desarrollo y las instituciones
financieras, quienes deben
complementar las necesidades de
financiamiento y acompañamiento
técnico.

Tras insistir en el impacto de la banca de
desarrollo en el aumento de los ingresos
y reducción de la pobreza en el medio
rural, dijo que los servicios financieros
tienen mayor impacto cuando se planean
desde la perspectiva territorial y
multisectorial, con enfoque
productivo, el otorgamiento de servicios
financieros completos y el
fortalecimiento a la diversificación de la
economía rural.

“Las políticas de financiamiento a
pequeños productores están en resolver
los obstáculos que limitan el acceso, tales
como la dispersión de las empresas, altos
costos de transacción, riesgos de
producción, garantías insuficientes,
productos inadecuados y baja
competitividad”, explicó.

De 2006 a 2009, se pasó de
un crédito de 76 mil a 120
mil millones de pesos, y
este año se espera
incrementarlo 6%
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INFORMACIÓN DE MERCADO INTERNACIONAL  DE  LA  NUEZ  PECANERA

Alabama 11,500,000
Arizona 20,000,000
Arkansas 2,300,000
California 3,840,000
Carolina del norte 100,000
Carolina del Sur 2,000,000
Florida 3,000,000
Georgia 105,000,000
Kansas /Misuri 2,500,000
Luisiana 8,000,000
Misisipi 2,000,000
Nuevo México 67,000,000
Oklahoma 14,500,000
Texas 55,000,000
Total EE.UU. 296,740,000
Imp. México 140,000,000
Almacen 95,000,000
Total oferta
Cosecha 2009/10 531,740,000
Consumo 435,000,000
Estimado 96,740,000

Recapitulación de la
 cosecha actual según la NPSA

EL ALMACÉN A LOS MISMOS NIVELES DE HACE UN AÑO

La USDA reporto que a finales del mes de enero pasado los niveles de inventario de nuez
pecanera en EUA fueron significativamente mayores, quedando un total de más de 223
millones de libras de nuez con cáscara en almacen. Dato que se compara con los 154
millones registrados en el mes de diciembre del 2009.

Sin embargo, los números de enero 2010 (223 millones de libras) son muy cercanos a los
obtenidos en enero del 2009 (228 millones de libras), con todo y que fue un año de baja
producción frente a uno de alto volumen. Lo que no resulta inesperado, debido a que la
cosecha pasada en gran parte se exporto en lugar de quedarse con compradores del
mercado doméstico.
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Fuente: Pecan South  marzo 2010

“Ten cuidado con lo que deseas”
Daniel J. Zedan.-Consultor  internacional  de Natures Finest  Foods,Ltd

Pecan South, marzo 2010

El cambio es inevitable. Durante el último
siglo, la industria pecanera ha
experimentado gran cantidad de
transformaciones: el cambio de
quebrado manual a mecánico, la
introducción de variedades con mejores
llenados, el desarrollo  del cultivo en el
Oeste de Texas, Nuevo México y Arizona,
la introducción de la quebradora Quantz,
el uso de seleccionadoras por color,
rayos infrarojos y laser, por mencionar
sólo algunos.

Sin embargo, cuando se refiere a la
magnitud del impacto potencial a la salud
y buen desarrollo de la industria, esos
cambios son menores en comparación a
los que la industria está experimentando.
Me refiero a los que iniciaron en el 2001
como un lento, pero continuo cambio en
relación a como la industria se financia y
vende sus productos.

Antes del 2001, la gran mayoría de las
nueces con cáscara eran compradas y

financiadas por descascaradores.
Mientras que el productor, si bien si se
hacía cargo de los costos de producción,
era realmente el quebrador  el que
pagaba por la cosecha según a lo que él
sentía que podía venderse la nuez sin
cáscara. En ese proceso, tenía que
imaginarse no sólo sus costos de
producción y gastos financieros, sino
también lo que costaría llevarlo al
mercado con una utilidad competente en
comparación a otros frutos secos
disponibles para los procesadores.

A diferencia de sus rivales (almendras y
nueces de castilla, que operan bajo
control federal del mercado que les da lo
que parece una fuente casi ilimitada de
dinero para mercadeo, investigación y
promoción, así también provee de una
fuente de financiamiento para el
productor, mientras que el quebrador de
nuez pecanera tiene que hacer todo esto
por su cuenta. Esto se hacía por lo
general a través de bancos locales que
prestaban hasta el 75% del valor, de nuez
con cascara, basados en sus evaluaciones
del mercado, siempre y cuando el
quebrador pudiera responder por el 25%
del financiamiento con un duro y pesado
efectivo. Dado que el sistema no es
perfecto, permite a la industria
descascaradora no sólo servir y
desarrollar  mercados en Norte América,
después de 1990, se desarrollaron
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mercados en Europa, Asia y el Medio
Oriente.

Adicionalmente, cuando el gobierno de
Estados Unidos decidió que todas las
grasas eran malas, provocando  que el
consumidor evitara todo tipo de nuez,
fue la industria quebradora la que reunió
los fondos necesarios para realizar el
estudio de la Universidad de Loma Linda,
que dice que las grasas de las nueces
pecaneras son saludables. Estudios
posteriores, de nuevo financiados por los
quebradores, añadieron información que
soporta los beneficios relacionados al
consumo de nuez pecanera. Se gastaron
millones de dólares en el desarrollo de
esos mercados y en el financiamiento de
los estudios.

Sin embargo después de perder más de
50 millones de dólares de la cosecha
2000/01, el equivalente a perder 200
millones en poder de compra, la mayoría
de los bancos decidió que la utilidad no
valía más el riesgo de comprar nuez con
cáscara, y retiro el apoyo a la industria.
Esto forzó a la industria quebradora a
buscar nuevas fuentes de financiamiento
para sus compras de nuez con cáscara,
una de ellas trabajaría para financiar los
acuerdos con los productores.

Esta no fue una evolución fácil, ya que
durante años quebradores y
descascaradores estuvieron envueltos en
una relación de amor-odio. Las cosechas
“altas” traían por lo general bajos precios
para los productores, quienes

usualmente sentían que habían sido
abusados. Esta relación de jaloneo,
también extendió la idea en los
quebradores, que los productores
deliberadamente proveían datos falsos a
la USDA para sus estimados de cosecha, y
en los productores, que los quebradores
daban información falsa a la USDA sobre
sus reportes de inventario.

Esta relación, llevaba continuamente a
grandes diferencias en el precio de
cosecha a cosecha. Debido a las pérdidas
obtenidas en la cosecha 2001/02, entre
el 2002 y 2009 mientras que los
quebradores han podido financiar sus
inventarios de nuez sin cáscara a través
de bancos locales,  sus inventarios de
nuez con cáscara dependen cada vez más
de los productores.

Al mismo tiempo, y como resultado de
incursiones de mercado de la almendra y
de la nuez de castilla, los compradores
chinos comenzaron a desarrollar un
interés por nueces pecaneras con
cáscara. Preparándola, en mucho de la
misma manera como lo hacen con la
almendra y la nuez de castilla, el
consumidor chino desarrolló una afición
única por el sabor de nueces tostadas y
nueces con cáscara saboreada. Por  lo
que en el 2002, los chinos comenzaron a
comprar cantidades importantes de
nueces con cáscara. Debido a que los
quebradores controlaban la mayoría de
los inventarios, esas compras se hicieron
en lo general a ellos.
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Después de haber gastado millones de
dólares manteniendo ambos mercados,
el doméstico y el europeo, los
quebradores sólo vendieron sus
excedentes de inventario. Esto no sólo
sirvió para estabilizar el precio en el corto
plazo, en el largo plazo ayudó a
minimizar las variaciones en precio entre
los años “altos” y “bajos”. Esto fue
particularmente cierto para los años
2005 y 2007. De no haberse vendido los
excesos de inventarios a China, los
precios pudieron haber bajado a niveles
históricos. En lugar de eso, los precios de
la nuez sin cáscara se mantuvieron
estables, mientras que los quebradores
incrementaban el consumo y aseguran a
su clientela un continuo flujo de nuez sin
cáscara a precios competitivos (en
relación a las almendras y las nueces de
castilla).

Sin embargo en el otoño del 2007,
debido a la escasez mundial de nueces de
castilla, por primera vez desde 1979, la
nuez pecanera se colocó con un precio
menor. En un punto las nueces sin
cáscara se cotizaron cerca de los $2,00
por libra menos que las nueces de castilla
sin cáscara. Frente a una demanda
creciente de nuez pecanera en China, y
sin posibilidades de obtener suficientes
nueces de castilla,  los compradores
chinos se dieron cuenta de que no
podían contar con el limitado suministro
de los quebradores . Las ventas a China
se incrementaron un 400% con relación
al 2006 con promesas de los chinos de
que comprarían aún mas para el 2008.

Para satisfacer su demanda, delegaciones
chinas vinieron a huertas de Georgia,
Texas y Nuevo México para establecer
relaciones directamente con los
productores. Al mismo tiempo, varias
asociaciones de productores comenzaron
a enfocar sus esfuerzos de mercadeo en
el creciente mercado Chino.

Como resultado, en el 2008, la mayoría
de las compras chinas fueron
directamente al productor. Con la opción
de obtener efectivo o tener que lidiar con
los quebradores con alguna clase de
financiamiento, los productores
decidieron vender a los chinos. Debido a
la gran cosecha del 2007 (201.3 millones
de libras) donde los chinos compraron un
27% de la cosecha en EE.UU., aún había
suficiente oferta para manejar el
mercado doméstico. Sin embargo por
primera vez desde 1998 las
exportaciones de nuez pecanera bajaron.

No sólo las exportaciones bajaron, las
exportaciones de nuez pecanera bajaron
en todos los mercados importantes,
excepto en China.

Mientras que parte de la baja de las
exportaciones se pueden atribuir a la
crisis mundial y a menores precios de
almendra y nueces de castilla al final del
año, la industria no tuvo bajas similares
en los primeros periodos de la recesión
económica, e inclusive después de la
caída de las torres gemelas. Gran parte
del problema tuvo que ver con la
imposibilidad de mantener ambos
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mercados para la nuez sin cáscara, el de
exportación y el doméstico.

Debido a que los chinos sólo compran las
nueces de tamaño grande y con mejores
llenados, que cuando son quebradas son
las mitades mamut y mamut jr., ha
habido escasez en los dos últimos años.
Además, esas son las medidas más
populares para los compradores
domésticos y foráneos. Por lo que para
agosto del 2009, los precios se
mantuvieron firmes y para cuando la
cosecha se puso en marcha, había una
diferencia de casi $1.10 por libra entre
las mitades primeras y las mitades
primeras mamut jr, una diferencia nunca
antes vista en la industria. Frente a esta
escasez, y debido a que el mercado
doméstico representa parte importante
de la demanda, los quebradores no
tuvieron más remedio que reducir sus
exportaciones y surtir primero a sus
clientes.

Con el principio de la cosecha del 2009, la
situación sólo se complicó. Debido al
clima adverso en los campos productivos,
lo que sería un buen año “alto”
rápidamente se convirtió en un año
“alto” por debajo del promedio. Para
diciembre, los chinos habían
incrementado sus compras en más de un
300% con relación al año anterior, habían
acumulado embarques por más de lo que
se envió en toda la temporada 2008.

Sin posibilidades de controlar el mercado
de la nuez con cáscara, los quebradores,

que no querían pagar lo que se percibía
como precios extremadamente altos
para un año “alto”, o incapaces de
obtener suficiente financiamiento para
pagar esos precios, se hicieron a un lado
y compraron sólo lo que pudieron.
Mientras tanto las ventas a China
continuaron creciendo, así como los
precios. Para cuando los descascaradores
entraron al mercado, no había
cantidades suficientes de nuez con
cáscara para abastecer los mercados
interno y externo, y clientes de largo
tiempo se encontraron con precios
records, y esto a pesar de ser un año
“alto”.

Como se ha mencionado, el cambio es
inevitable, y a veces viene en partes. En
el caso de la industria pecanera, la primer
parte que inició en el 2001 ya terminó. Lo
que los productores desearon por largo
tiempo, finalmente sucedió; son ellos
quienes controlan el precio. Mientras
que lo siguiente puede ser una verdad
inconveniente, es un hecho: no existen
grandes compañías o escuelas de
negocios en el mundo que recomienden
vender un 30% de la producción a un
solo consumidor, especialmente si no se
tiene ningún control sobre él.

Pero eso es exactamente lo que le ha
estado sucediendo a la industria
pecanera en los últimos dos años. Es
verdad que cada segmento de la
industria merece tener utilidades, pero el
deseo de ganancias a corto plazo sobre el
mercado de largo plazo está
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apoderándose de la industria,
especialmente a costa del segmento base
del mercado, que podría eventualmente
llevar a un desastre. Habiendo muchas
opciones de frutos secos, una vez que un
cliente se va, es extremadamente caro
hacer que regrese.

A pesar de lo que muchos dentro de la
industria quisieran creer, los
compradores no necesitan nueces
pecaneras para sus productos. Claro, no
se pueden poner almendras en un pastel
de nueces o nueces de castilla en un
helado de nuez pecanera, pero esos
productos son sólo una muy pequeña
parte de las ventas de nuez sin cáscara.
Mercados que tardaron años en
desarrollarse pueden perderse tan solo
un par de años.

¿Se han detenido a pensar los líderes de
varios grupos de productores que es lo
que pasará cuando el dólar comience a
tomar fuerza ante el yen? ¿Qué pasará si
la lucha comercial con China se expanda
e otros commodities? ¿Qué sucederá si
estados Unidos decide dar más apoyo a
Taiwan sobre las fuertes objeciones del
gobierno chino?, ¿Qué pasaría si parte de
las ventas con cáscara se procesan en
China y se envían de nuevo a Estados
Unidos para su venta?

En muchas ocasiones, la industria de la
almendra y la nuez de castilla han tenido
respuestas a preguntas similares y en
ningún caso fueron agradables. Como
menciona Tom Stevenson en su artículo
de enero de “Farm to Farm” en Pecan
South, es cuestión de tiempo para que
varios eslabones de la cadena comiencen
a trabajar juntos  para resolver los
problemas a que se enfrenta nuestra
industria. El mucho tiempo de malas
relaciones entre los miembros de la
industria tiene que terminar.

Debe de haber un real esfuerzo para
hacer más exactos los estimados de
cosecha  y de inventarios. Esto incluye
hacer que el gobierno de EE.UU. detenga
la doble contabilidad  de la nuez con
cáscara que se envía a México para ser
quebrada  porque no pasa mucho tiempo
para que estén doblando la contabilidad
del producto que viene de China.

Si los líderes actuales de la industria no
pueden o no quieren trabajar juntos para
resolver los problemas, entonces deben
ser sustituidos. Para citar a Tom
Stevenson,  “Abran sus ojos a las
posibilidades en lugar de lamentarse de
los buenos días se fueron”. El futuro es
hoy.
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Baje de peso con nueces tostadas
Articlesbase

2 de marzo del 2009

Según las investigaciones de los médicos y los
estudios universitarios, se ha descubierto que
las nueces tostadas tambien tienen efectos
positivos para la salud. Puede ser de forma
fresca o tostadas, usted todavía será capaz de
adquirir sus nutrientes esenciales. Cuando su
plan de dieta incluye nueces, tiene una mayor
probabilidad de reducir su nivel de colesterol.
Aparte de esto, los estudios muestran que
estas nueces contienen altos niveles de
antioxidantes, ayudando a lavar las toxinas de
su cuerpo. Cuando se trata alimentos ricos en
antioxidantes, las nueces pecaneras se
encuentran entre los diez primeros lugares.
Recientes estudios muestran que esta variedad
de nueces tiene propiedades que ayudan a
combatir algunos tipos de cáncer.

Baje de peso con Nueces Pecaneras

Si desea bajar de peso puede incluir nueces
pecaneras tostadas a sus comidas o meriendas.
Los estudios muestran que esta variedad  le
ayudará a perder peso. Se puede mantener el
peso deseado, mediante el consumo de
nueces. Comerlas tostadas ayuda a elevar el
nivel de su metabolismo. Mantiene la
sensación de saciedad en todo momento.
Cuando se siente hambre, pero quiere

controlar su apetito, puede comer  frutos secos
Un puñado de nueces le proporcionará la
energía necesaria para continuar con su trabajo
hasta la cena.

Mantener un corazón saludable con nueces

Uno de los beneficios que las nueces
proporcionan es disminuir el riesgo de
enfermedades del corazón. Se puede mantener
un corazón sano comiendo nueces tostadas o
cocidas. Esto se debe a la nuez le proporciona
grasas insaturadas, también llamadas
"colesterol bueno". Al igual que la carne magra,
las nueces son ricas en proteínas. La única
diferencia es que estos frutos secos son
saludables y no dan lugar a problemas
cardíacos. Coma esta variedad de frutos secos,
en lugar de productos cárnicos. Estos frutos
son grandes complementos a sus recetas
favoritas, especialmente a los pasteles. Se
pueden obtener más nutrientes, cuando se
comen nueces frescas o asadas.

Nuez Pecanera más nutritiva, libre de sal

La nuez Pecanera no contiene sodio. Así que
los médicos la recomiendan por mantener por
ser un alimento bajo en sal, Usted puede
comer pacanas tostadas o cocidas. Se puede
encontrar en el mercado diversos productos de
nuez, adecuados para las distintas necesidades
de salud de los amantes de la nuez. Se
consigue con cascara, tostada o grapiñada. No
importa la preparación, lo que se debe buscar
es obtener todos los nutrientes de esta
variedad de nueces. Si desea mantener su
salud, opte por  nuez de la variedad pecanera.
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Barras de Chocolate con Nuez Pecanera

Preparación:

1. Calentar horno a 177ºC.
(163ºC. en caso de usar platón
de vidrio/refractario.)

2. Revolver la harina, azúcar y la
cocoa en un tazón grande. Cortar la mantequilla con tenedor hasta que
la mezcla quede desmoronadiza. Presione con firmeza sobre el fondo
de una charola de hornear sin engrasar y de 13x9x2-
pulgadas/33x23x5Cm.

3. Hornear 15 minutos; retirar del horno. Mientras tanto, en un tazón
mediano, batir la leche condensada endulzada, huevo y vainilla hasta
que queden bien mezclados. Añadir y revolver las nueces. Esparcir la
mezcla uniformemente sobre la base horneada caliente. Volver a
meter al horno.

4. Hornear 25 minutos o hasta que esté ligeramente dorada. Dejar enfriar
completamente en la charola .Luego cortar en barras. Tapar, guardar
en el refrigerador. Rinde aproximadamente 36 barras.

Ingredientes

 1 1/4 tazas de harina
 1 taza de azúcar glass
 1/2 taza de Cocoa
 2 barras de mantequilla
 1 lata (14 oz./397 gramos) de

leche condensada endulzada
1 huevo

 2 cucharaditas de extracto de
vainilla

 1 1/2 tazas de nuez pecanera
en trocitos






